Commerce des vins

Route de Méron

49260 MONTREUIL-BELLAY

Tél. 02 41 40 21 30 DETERMINER SON PRIX DE REVIENT
cfppa.montreuil-bellay@educagri.fr ELABORER SA GRILLE TARIFAIRE

www.cfppa-edgard-pisani.com
Foma:t\ Cowrte Dbjectifs

=  Appréhender la composition d’un prix de revient complet

15/1 1/ 18 =  Développer un tableau de bord efficace et accessible a un public non spé-
22/1 1/ 18 cialiste du contrdle de gestion
ﬁ =  Situer son exploitation dans un environnement économique et dans un
territoire (analyse, stratégie)

=  Qu’est ce qu’un colt de revient ? (schéma de calcul)

FAFSEA

=  Lanotion de prix (approche comptable et marketing)

=  Se familiariser avec les outils de gestion (tableau de bord, compte d’ex-
ploitation, inventaire)

Définir un mix marketing cohérent (produit, prix, distribution, communi-
cation)

&
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=  Elaborer sa propre grille tarifaire et méthodologie pour adapter sa
propre stratégie commerciale
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Chargé d’ingénierie formation

02.41.40.21.30

cfppa.montreuil-bellay@educagri.fr

Tout salarié du secteur viticole
Trodulstos practiques; et inscription

Bulletin d’inscription FAFSEA a compléter en ligne ou a demander au CFPPA
Edgard Pisani
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tissage et formation continue
Réseau agricole public
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